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LES ERREURS A EVITER
LORS DE LA CREATION
DE VOTRE STARTUP

Se lancer dans l'entrepreneuriat est une aventure passionnante,
mais avant de vous lancer, il est essentiel de choisir la structure
juridique qui correspond le mieux a votre projet. Entre auto-en-
treprise et SASU (Société par Actions Simplifiée Unipersonnelle), il
existe des différences majeures en termes de fiscalité, de gestion
et de protection sociale. Alors, quel statut est le plus adapté a
votre activité ?

Négliger U'étude de marché

Créer une startup sans réaliser une étude de marché approfondie, c’est
comme partir en voyage sans carte. Connaitre ses futurs clients, la concur-
rence et les tendances est fondamental.

Pourquoi c'est important ?

» Sans analyse du marché, vous risquez de proposer un produit qui
n'intéresse personne.

e Vous ne pourrez pas identifier vos véritables concurrents et leurs
points faibles.

* Un manque d'étude peut mener a un positionnement inadapté

Sous-estimer les coiits
et le financement

Beaucoup de startups échouent a cause d’'une mauvaise gestion financiere.

Points de vigilance :

« Les frais cachés peuvent rapidement s'accumuler (taxes, frais bancaires,
logiciels, etc.).

*« Un budget mal défini peut mener a une rupture de trésorerie en
quelgues mois.

« Chercher trop tard des financements peut limiter vos marges de manceuvre.

Mal positionner son offre

Un produit innovant ne suffit pas. Il faut le vendre a la bonne audience,
au bon prix, et au bon moment.

Ne pas tester son produit
avant le lancement

Un produit non testé peut accumuler des défauts qui réduiront l'intérét
des utilisateurs.

Solution :

» Lancer une version béta auprés d'un public test.

» Collecter des feedbacks et ajuster avant la sortie officielle.

« Eviter de vouloir un produit “parfait” dés le début, privilégiez une amé-
lioration continue.

Négliger la relation client

L'acquisition de clients est importante,
mais leur fidélisation l'est encore plus.

Quelques erreurs a éviter :

¢ Répondre lentement aux messages
et aux questions.

» Ne pas personnaliser l'expérience client.
* Négliger les avis et retours.

Ignorer U'importance du branding
et du graphisme

L'identite visuelle et le branding sont des éléments essentiels pour
votre startup.

Pourquoi ?

* Un logo et un site mal congus peuvent donner une impression amateur.
» Une charte graphique incohérente peut nuire a la crédibilité de votre projet.
* Une communication visuelle forte vous démarque de vos concurrents.

Recruter trop vite ou trop lentement

Le recrutement est un équilibre délicat. Embaucher trop tét peut alourdir
les couts fixes, tandis que recruter trop tard peut freiner la croissance.

Mal gérer son temps et son énergie

Un entrepreneur travaille souvent sans compter ses heures, mais une
mauvaise gestion peut nuire a la productivité.

Conseils pour une meilleure organisation :
e Prioriser les taches avec la méthode Eisenhower.

o Fixer des objectifs SMART.
« Savoir déléguer pour éviter de s'épuiser.

Conclusion

Créer une startup est un parcours seme d'embulches, mais en évitant ces
erreurs courantes, vous mettez toutes les chances de votre cété. Une
bonne préparation, une gestion rigoureuse et une vision claire sont les
clés du succes.
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Merci pour votre lecture !

Retrouvez d'autres ressources et articles
pour aller encore plus loin.

O, Aaruformation.fr
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